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¢ Le conviene a tu empresa empezar con agentic
Al este Q3-Q4?

5 preguntas y un semaforo de salida

Esta checklist la hemos preparado desde el equipo de Apser para empresas de midmarket espariol.
Te lleva unos 8 minutos. No necesitas conocimientos técnicos avanzados.

El 10 de agosto de 2026, AWS publicé su Weekly Roundup y dej6 claro que Amazon Bedrock ya
sostiene agentic Al sobre cimientos nativos. A partir de ahi, la pregunta no es qué sacé AWS — es si a
tu empresa le conviene abrir alguna de esas puertas este Q3-Q4, o si conviene consolidar primero lo
que ya tienes en produccion.

Esta checklist no es un score magico. Son cinco preguntas binarias seguidas de un semaforo que
traduce tu resultado a la decisién operativa mas razonable para una empresa como la tuya.

| Como usarla

1. Responde cada pregunta con un si 0 un no, sin matiz.
2. Cuenta cuantos si has marcado.
3. Mira el semaforo al final. El color indica la decisién prudente.

4. Si sales en verde o ambar, reserva 30 minutos con nosotros y la aterrizamos juntos.
| Pregunta 1 — ¢ Tienes ya algo en produccién o solo una demo?

¢ Pista: si el caso sigue en pilot interno sin uso recurrente, aqui toca “no”.

Pregunta 2 — ¢ Hay datos sensibles detras del caso que quieres llevar a
produccion?

¢ Pista: legal, recursos humanos, datos de cliente, salud o financiero suelen ser la palanca que justifica

gobierno formal desde el dia uno.



| Pregunta 3 — ¢ Tu equipo arrastra legacy Java o deuda técnica significativa?

¢ Pista: si la respuesta es “mucho”, la camada agéntica para desarrolladores (Kiro, Kiro Crew, Amazon Q
Developer) puede ser un acelerador real para tu equipo.

Pregunta 4 — ¢ Tu equipo puede mantener la solucién solo o necesita a alguien
a su lado?

¢ Pista: si tu equipo no tiene horas internas dedicadas a esto, no improvises. Te hace falta un partner con
método, no una demo bonita.

Pregunta 5 — ¢ Tienes sponsor claro en la direccion y presupuesto asignado
para los préximos 90 dias?

¢ Pista: sin sponsor, los proyectos agénticos se quedan en PoC. Sin presupuesto asignado, no llegan a
produccién.

| Tu semaforo de salida

Respuestas Qué te recomendamos hacer esta semana

«SI»

405 Verde Reserva 30 minutos con nosotros para aterrizar el
Ventana abierta caso con tu equipo. Empieza por un discovery de
Bedrock agéntico o por revisar contigo si el agente
gue ya tienes en pilot esté listo para produccion.

203 Ambar Consolida el caso en produccion antes de anadir
Consolidar primero otra capa agéntica. Cuando tengas 4 si naturales,
vuelve a esta checklist.

0ot Rojo No conviene empezar todavia. Espera a cerrar el
Todavia no toca ciclo actual antes de evaluar agentic Al sobre
Bedrock.



Qué te podemos ofrecer si sales en verde o ambar

Desde nuestra AWS Agentic Al Competency de Apser, ponemos sobre la mesa estos tres
siguientes pasos, siempre sin compromiso:
* Discovery de 30 minutos con un especialista nuestro en agentic Al sobre Bedrock.

- Assessment de agente candidato a produccion, alineado con nuestra AWS Agentic Al
Competency.

» Conversacion ejecutiva apoyada en AWS Executive Insights, si necesitas subir la
decision al comité.

Reserva 30 minutos con Apser —

Si prefieres, primero aplica esta checklist completa y vuelve después. La aterrizamos juntos en 30 minutos.

Apser - AWS Advanced Consulting Partner - apser.es - Checklist elaborada en agosto de 2026.
Esta checklist es orientativa y no sustituye a una consultoria técnica. Si quieres profundizar, hablamos con tu caso real en 30 minutos.


https://apser.es/apser-alcanza-la-competencia-de-agentic-ai-de-aws/
https://apser.es/apser-alcanza-la-competencia-de-agentic-ai-de-aws/
https://aws.amazon.com/executive-insights/
https://calendar.app.google/1gfdtQkADtTGGpQcA
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